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Newton de Mello,

Presidente da Abimag,
fala sobre o setor de

maquinas e equipamentos




MOVIMENTE ESSE
GRANDE GRUPO: O SEU!

Quase todos nds, em alguma época, fizemos parte de uma grande
equipe, um grupo de pessoas que trabalhavam em equipe de maneira
extraordinaria - que confiavam umas nas outras, que complementavam
suas forcas e compensavam suas limitacdes, que tinham um objetivo
maior que os objetivos individuais e que produziam resultados

extraordinarios. Conhecemos muitas pessoas que participaram desse

tipo de trabalho em grupo - no esporte, na escola, na politica, nos

negdcios. Tenho certeza que gostariamos de repetir e conviver com
essas experiéncias.
A medida que o mundo torna-se mais interligado e

0s negécios tornam-se mais complexos e dindmicos, Podemos dizer que a comunidade

o trabalho esta cada vez mais ligado ao aprendizado, , e
S o global do mundo dos negécios
e ja nado basta ter uma Unica pessoa aprendendo

pela organizacdo toda. As melhores organizacdes do esta aprendendo a aprender em

futuro serdo aquelas que descobrirdo como despertar grupo, transformando-se numa
o empenho e a capacidade de aprender em todos os . .

o o comunidade de aprendizagem.
niveis da organizacéo.

Podemos dizer que a comunidade global do mundo
dos negdcios esta aprendendo a aprender em grupo, transformando-se numa comunidade de
aprendizagem. Antigamente, muitos ramos de atividade eram dominados por uma Unica empresa
lider, atualmente, existem dezenas de empresas excelentes nos varios segmentos da industria.

Os profissionais da Parker e também os lideres desta nossa organizacdo sentem que fazem parte de
uma profunda evolucdo na natureza do trabalho. Estou ha poucos meses na Parker Hidraulica e, aqui,
revi e conheci pessoas que me contaram suas experiéncias de tantos trabalhos e de tantas solucdes
que foram oferecidas a nossos clientes e a nossa prépria empresa.

Desejo a todos que possamos aprender juntos, com integridade, com foco e muita criatividade.

Ricardo Rossini

Gerente de Vendas Hidrdulica Industrial



SETOR SUCROALCOOLEIRO

O BRASIL E 0 MAIOR PRODUTOR MUNDIAL DE CANA-DE-ACUCAR

Com a mesma rapidez do ciclo de seu cultivo, a cana-de-
acticar aumenta sua participacdo no agronegdcio brasileiro
e, hoje, movimenta cerca de R$ 40 bilhdes por ano, gerando
3,6 milhdes de empregos diretos e indiretos no setor.

O bom momento do setor sucroalcooleiro, com o aumen-
to das exportacées de aclicar e alcool, da demanda interna
— devido aos carros bicombustivel — e da mecanizacéo no
corte e plantio de cana, reflete-se na realidade de 50 mil
empresas brasileiras. Estas sdo beneficiadas pelo alto vo-
lume destinado a investimentos (R$ 4 bilhdes/ano) com
compras de equipamentos/insumos e contratacdo de ser-

vicos por parte das usinas de aclcar e alcool.

Movimenta R$ 40 bilhdes

Representa 2,35% do PIB

Gera 3,6 milhées de empregos
Envolve 72.000 agricultores
Produz 4 milhoes de ton. de aclicar

14 bilhoes d_e litros de alcool

A preocupacdo com o meio ambiente e o objetivo de
implantar, em grande escala, um combustivel renovavel
alternativo ao petrdleo, trouxe grande visibilidade ao pais,
colocando o dlcool em destaque no cenario mundial. Hoje,
o Brasil esta na posicdo de maior produtor mundial de
cana-de-aclcar.

No setor sucroalcooleiro, a Parker é sempre lembrada.
Seus componentes estdo presentes desde o plantio da
cana-de-acucar até a producédo industrial de acucar e al-
cool. Hoje, é comum ver a aplicacdo de um produto ou so-
lucbes Parker, seja em uma colhedora ou no processo de

transformacdo da matéria-prima dentro de uma usina.

Moe 380 milhdes de ton. de cana
Exporta 14,3 bilhées de ton. de acticar
2,5 bilhdes de litros de alcool
Recolhe R$ 12 bilhdes (impostos e taxas)
Investe R$ 4 bilhdes/ano
Compoem-sede 334 usinas e destilarias

Fonte: JornalCana




ARQUIVO ABIMAQ

NEWTON
DE MELLO

Presidente da Abimagq fala
sobre a importancia do setor de
maquinas e equipamentos e seu
atual cenario econémico.

PN - Qual foi o cenario econémico do setor de maquinas
e equipamentos no fechamento do primeiro semestre de
2006?

NM - O faturamento do setor sofreu queda de 2,6% no
primeiro semestre deste ano, quando totalizou R$ 26,1 bi-
Ihdes, contra o mesmo periodo do ano passado, que foi de
R$ 26,8 bilhdes. Mas é importante verificar também que
0 consumo aparente registrou queda de 0,6% no periodo,
ao passar de R$ 26,6 bilhdes (2005) para R$ 26,5 bilhdes
(2006). Isso é um reflexo claro da falta de estimulo ao in-
vestimento produtivo no Brasil, sobretudo devido a forte
apreciacdo do real. O délar abaixo de 2,6 reais reduz a com-
petitividade do produto brasileiro nos mercados externo e
doméstico. O resultado é que ndo se compra maquina, seja
nacional ou importada, porque fica mais barato importar o
produto final do que produzi-lo no mercado local.

Ja as exportacdes cresceram 5% porque os empresarios do
setor ndo querem perder espacos duramente conquistados. E
muito dificil abrir os mercados no exterior para maquinas. Ou-
tro aspecto importante é que, a despeito da falta de lucrativi-
dade e até de prejuizos, abrir mao desses mercados para algu-
mas empresas fortemente exportadoras significa expressiva
reducdo da escala de producéo, o que pode gerar prejuizos
ainda muito significativos. No primeiro semestre de 2006, as
vendas externas totalizaram US$ 4,5 bilhdes, contra US$ 4,11
bilhdes , no mesmo periodo de 2005.

As importacdes de maquinas e equipamentos também
mantiveram o crescimento no primeiro semestre: 15,4%, ao
passarem de US$ 4,03 bilhdes para US$ 4,66 bilhdes. Como
o consumo de maquinas declinou, a concluséo é que houve
uma certa substituicdo de nacionais por importadas. Essa
elevacao, porém, esta concentrada em maquinas origina-
rias da China (+ 116%), Hong Kong (+60%) e Coréia do Sul
(+46%). Isso demonstra que os equipamentos brasileiros
perdem espaco no mercado interno para produtos de baixa
evolucdo tecnoldgica e baixo preco, principalmente chineses.
Esses dados desmentem a falsa tese de que a industria brasi-
leira esta aproveitando a baixa cotacédo do ddlar para investir
em maquinas modernas e sofisticadas e, assim, aumentar

sua produtividade. Tal fendmeno nao esta acontecendo.

PN - Quais sdao as principais acoes tomadas pela
Abimagq para engrandecer e alavancar o setor de maqui-

nas e equipamentos?



NM - Procuramos desenvolver acées que contribuam
para o desenvolvimento das empresas do setor. Nesse
sentido, a Abimaq atua em varias frentes, mas podemos
destacar o forte apoio que oferece nas areas do desenvol-
vimento tecnoldgico e das exportacées dos associados,
incluindo ainda as negociacdes internacionais.

Recentemente, a entidade saiu na frente na atualiza-
cado tecnoldgica do setor. Por meio do IPD-Magq (Instituto
de Pesquisa e Desenvolvimento Tecnoldgico da Industria
de Maquinas e Equipamentos), e com apoio do Ministério
da Ciéncia e Tecnologia, esta desenvolvendo um amplo
programa em varios Estados do pais em trés frentes de
atuacdo: patenteamento, extensionismo e tecnologia in-
dustrial basica (TIB).

Além do Nucleo de Patenteamento, que funciona na
sede central, em S&o Paulo, e oferece atendimento sobre
patentes, a Abimaq promove um curso itinerante sobre o
tema em varias cidades do pais, com vistas a orientar e
esclarecer dividas de associados e ndo-associados.

Outro projeto é o de
extensionismo, que leva
técnicos especializados
de institutos de pesquisa
renomados, como o IPT,
as empresas para a reali-
zacdo de um diagnéstico
de seus sistemas de ges-
tdo, estado de qualifica-
cdo de produtos, processos de fabricacdo, entre outros
aspectos. As acdes propostas de curto prazo contribuem
para a reducédo de custos e ganhos de produtividade e tém
ajudado muito as empresas. Aplicado em companhias do
setor em S3o0 Paulo, Rio Grande de Sul e Santa Catarina,
por meio de agentes parceiros regionais, o extensionismo
atingira, numa segunda fase, o Nordeste, em especial os
Estados de Pernambuco, Paraiba e Rio Grande do Norte.

Os esforcos para aumentar o nivel tecnoldgico e a pro-
dutividade do setor de maquinas nao param por ai. Co-
mecamos também a primeira fase do programa de capa-
citacdo em Tecnologia Industrial Basica (TIB). Precisamos
ampliar o conhecimento da m&o-de-obra sobre a utilizacdo
de normas técnicas, metrologia e avaliacdo de conformida-
de, temas que envolvem a TIB, com o objetivo de utilizar

esses conceitos no desenvolvimento de novos produtos

As importacoes de maquinas
e equipamentos mantém
o crescimento no primeiro
semestre: 15,4%

ou no aperfeicoamento daqueles que ja existem, em novos
processos industriais e na inovacédo da gestao empresarial.

Com relacdo ao comércio exterior, a acdo mais visivel,
para destacar uma delas, é o Programa de Promocao de
Exportacées (Apexmagq), desenvolvido com o apoio da
Apex-Brasil (Agéncia de Promocdo de Exportacdes e In-
vestimentos). Com essa operacdo conjunta, acées como
prospeccdo de novos mercados, realizacdo de cursos,
seminarios, feiras, fortalecimento de imagem e missdes
comerciais ao exterior, entre outras, estdo contribuin-
do principalmente para a entrada de pequenas e médias
empresas no mercado internacional. Lembrando que a
inddstria de maquinas e equipamentos ocupa a segunda
colocacao no ranking dos principais exportadores indus-
triais brasileiros, dessa forma contribuindo para a maior
participacao de produtos manufaturados na pauta das ex-

portacdes brasileiras.

PN - Recentemente, pode-se citar alguma acio de sucesso
que atingiu diretamente os
fabricantes de maquinas?
NM - Abrimos, recen-
temente, um escritorio em
Pequim, na China. A abertura
desse escritorio foi anuncia-
da durante o lancamento do
estudo “China e o seu efeito
sobre a industria de maqui-

|u

nas e equipamentos no Brasil". Baseado em ampla pesquisa,
o estudo elaborado pela economista Patricia Marrone deta-
Iha as razées do desenvolvimento chinés, mostrando as po-
liticas industriais e planos de governo que impulsionaram 12
setores, entre eles o de maquinas, nas ultimas décadas.
Acreditamos que toda ameaca traz embutida uma
oportunidade. Por isso, o estudo contém informacdes
que contribuirdo para que o associado tenha condicdes
de aproveitar e conquistar espacos no imenso mercado
chinés. Nossa tarefa é transformar a dificil concorréncia
chinesa em oportunidade, procurando abrir portas e atuar
nesse imenso mercado, para o qual ndo podemos ficar in-
diferentes. Com o escritério, temos a chance de nos apro-
ximar dessa nacao e promover acées mais imediatas vol-
tadas para o desenvolvimento dos negécios da industria

de maquinas brasileira. B



STARA

PARA ALTO RENDIMENTO NA DISTRIBUICAO
DE FERTILIZANTES, SO O HERCULES 24000

Hércules 24000 é o mais novo equipamento da Stara,
empresa situada em Nao-Me-Toque (RS). Lancado na
Agrishow 2006, consiste em um inovador implemento
sobre um caminhdo que oferece precisdo e alto rendi-
mento na distribuicdo de fertilizantes. Permite o traba-
lho com diversos produtos, tais como calcario seco ou
umido, gesso agricola, fertilizantes, diversos tipos e ta-
manhos de sementes, inclusive em pequenas dosagens.
Além disso, admite a instalacdo do kit taxa variavel, que
otimiza os custos com insumo, oferece qualidade supe-
rior na distribuicao, alto rendimento diario de trabalho e

grande autonomia de carga.

No projeto, a Stara optou por utilizar componentes da linha
Hidraulica Mobil Parker. Os componentes tém a funcao de
movimentar a esteira e os pratos de distribuicdo. O lanca-
mento do Hércules foi tao efetivo que, logo no segundo dia
de feira, trés equipamentos ja haviam sido vendidos.

“Hoje, a Parker é vital. A Stara é uma empresa que ne-
cessita de companheiros que também sejam pioneiros,
busquem projetos de altissima tecnologia e velocidade
de engenharia para conseguir nos acompanhar. Ficamos
felizes em colocar no mercado maquinas que tém a qua-
lidade dos produtos Parker”, afirma Cristiano Paim Buss,

Gerente do Departamento de Tecnologia da Stara.

“segundo. qliade

3 Fppa e Ma ..":‘;i :
e T L

LR A

f




]
|
|
|

ANTONIOSI

LIDERANCA NO TRANSBORDO DE CANA

Ha oito anos atuando efetivamente no setor sucroalcooleiro,
a Antoniosi, situada em Matao (SP), possui tecnologia 100%
nacional para projetar e desenvolver equipamentos destina-
dos ao carregamento e transporte de produtos agricolas. Es-
tes se destacam pela operacao hidraulica que realizam como,
por exemplo, o transbordo de cargas e elevacdo de "big bags”
através de guindastes acoplados aos implementos.

Dentre os produtores agricolas, 35% utilizam o transbordo
Antoniosi, tornando-a lider de mercado.

“A conquista dessa posicdo deve-se ao trabalho continuo

STAR

de nossos colaboradores e, também, a parceria com nossos
fornecedores, sempre rigorosamente selecionados, em bus-
ca de qualidade e competitividade do produto”, afirma Alex
Antoniosi, Sécio-Gerente da empresa. E complementa: “Com
a evolucdo do setor, temos nosso transbordo de cana como
carro chefe da empresa, tanto na questdo volume de vendas
quanto na participacdo de mercado”.

O implemento, que utilizava apenas filtros Parker, a par-
tir de 2005 passou a usar também produtos da Linha Fluid
Connectors. Assim, todos os transbordos fabricados levam
a tecnologia das mangueiras e conexdes Parker.

“Fizemos uma afinacdo comercial, pois ja conhecemos a
qualidade dos produtos Parker, o atendimento, a garantia, o
servico pés-venda e a programacao de entrega do material.
Quando o cliente adquire nossas maquinas, sabe que tam-
bém esta adquirindo Parker. Para a Antoniosi, a Parker é,
além de um fornecedor, um consultor, pois especifica e da
orientacao sobre qual o melhor produto para nossa aplica-
cdo. Isso fez com que cridssemos uma relacdo que vai além

do comercial”, ressaltou Antoniosi.

LANCAMENTO DA COLHICANA 2006:
SIMPLICIDADE EM COLHEITA MECANIZADA

A Star, instalada em Serrana (SP), foi inaugurada em 2003
e desde entdo produzia implementos acoplados a tratores.
Hoje, avanca em tecnologia com o lancamento da ColhiCa-
na 2006.

Autopropelido, o equipamento é destinado aos pequenos
e médios produtores e mantém o conceito de simplicidade,
atendendo as necessidades da colheita mecanizada.

A Star conta com produtos Parker, que equipam a nova
ColhiCana. As linhas Filtros, Fluid Connectors e Hidraulica
Mobil Parker sao responsaveis pelo acionamento, que en-
volve a alimentacé&o de todo o sistema hidraulico e do motor
a diesel. O projeto da ColhiCana 2006 promete intensificar

a parceria entre as empresas.

"“Essa maquina esta em fase de desenvolvimento. O primei-
ro protétipo exposto na Agrishow criou grande expectativa,
a procura no evento foi grande”, ressalta Roberto Gritti, Ge-

rente de Producéo da Star.




PCP 6000 em
demonstracéo
de campo na
Agrishow

K.O.
PULVERIZADOR COM

ACIONAMENTO PNEUMATICO

No inicio, a K.O. fabricava apenas pulverizadores para

cultura de tomate, mas o avanco do mercado a fez adotar
modernas técnicas de producdo para ampliar sua linha de
equipamentos.

Instalada em Jaboticabal (SP), produz pulverizadores e
atomizadores para os mais diversos tipos de cultura, aten-
dendo os principais produtores do Brasil, América do Sul,
América Central e Asia.

Com a Parker, o resultado alcancado traz 6timas perspec-
tivas tanto para a K.O. quanto para os produtores, que terao
a oportunidade de conhecer o primeiro pulverizador do mer-
cado agricola com barras acionadas pneumaticamente. Esta

caracteristica atende as exigéncias do setor, onde a utiliza-

DMB

cdo de componentes eletronicos, a necessidade do ganho de
produtividade e a aplicacdo correta de insumos com menos
impacto ambiental passaram a ser uma constante.

Lancado na Agrishow, o novo equipamento tem a capa-
cidade de movimentacdo das barras com apenas trés ci-
lindros hidraulicos, ja que o comando hidraulico acionado
com tecnologia pneumatica faz a “alimentacdo” do siste-
ma para movimentar os cilindros. Um mesmo implemen-
to, que possui a mesma area de cobertura, chega a utilizar
até oito cilindros para fazer todo esse trabalho de movi-
mentacdo. “Quando iniciamos o projeto, nosso principal
desafio era a geracdo de ar dentro da maquina. Em par-
ceria com a Parker, que paralelamente desenvolvia o co-
mando V040, conseguimos produzir a nova maquina de
pulverizacao, que dispensa controle elétrico a distancia”,
explica Luis Otavio Segnini, Gerente Industrial e Projeto &
Desenvolvimento da K.O.

A parceria no projeto teve inicio em setembro de 2005 e a
expectativa da empresa é estreitar cada vez mais o relacio-
namento com a Parker. “Agora chegou nosso casamento”,

diz Segnini.

LANCAMENTO DA PCP 6000

Por ocasido da Agrishow, a DMB, situada em Sertdozinho
(SP), fez o lancamento da nova plantadora de cana PCP 6000.
O projeto, desenvolvido em conjunto com o Centro Tecnolé-
gico Canavieiro (CTC), realiza todas as etapas do plantio da
cultura da cana-de-acticar em uma Unica operacao. O desem-
penho da nova maquina foi comprovado por todos os visitan-
tes da feira, durante as demonstracées de campo.

Com vendas para todo o Brasil, a DMB aposta ha mais de 10

anos nos produtos Parker que, hoje, compéem 100% da parte

hidraulica dos equipamentos. Os motores, valvulas, coman-
dos, mangueiras e terminais hidraulicos fornecidos sao res-
ponsaveis pelo acionamento de todo o sistema. “N&o abrimos
mao da qualidade Parker, do 6timo atendimento e excelente
suporte”, comenta Ricardo Borges, da Engenharia DMB.

Hoje, além de implementos para a cultura de cana-de-
acucar, a DMB desenvolve solucdes para o setor de reflo-
restamento, onde as aplicacées também exigem robustez
dos implementos e eficiéncia comprovada.




PrROTON PRIMUS

COMPACTADORES VIBRATORIOS
CONQUISTANDO MERCADO

Com a aquisicdo da Milller, a Proton Primus conquistou a po-
sicdo de Unica fabricante de maquinas rodoviarias, agricolas e
florestais genuinamente nacional. Situada em Mesquita (RJ) e
com quatro anos de atuacédo, a empresa desenvolve projetos
para aplicacées nos setores de mineracdo, metalurgia, quimi-
ca, projetos industriais e materiais para construcdo. O des-
taque sdo os compactadores vibratdrios, que detém 70% do
- mercado.

“Esse é um setor sazonal, que
depende da liberacdo de verbas
do governo. S&o dois gran-

des compradores: o exér-

“ -

cito, onde temos

atuacdo  pratica-
b mente predominan-
— P
te, e construtoras de
CATERPILLAR BRASIL

estradas. Neste governo, o mercado aqueceu-se muito, fato
que favoreceu nosso negdcio”, comenta Alejandro lwanczuc,
Engenheiro Desenvolvimento de Novos Projetos da Proton
Primus.

Os componentes hidraulicos da Parker sdo responsaveis por
todo o sistema de direcdo e vibracdo dos compactadores. “A
parceria ja veio da Miiller e nés ndo tivemos nenhum motivo
para ndo continuar com ela, pois os produtos fornecidos séo
de excelente qualidade. Classifico esse trabalho em conjunto
como muito importante, pois sem a Parker, assim como sem
outros parceiros, ndo teriamos maquinas”, enfatiza lwanczuc.

Durante a M&T Expo 2006, os visitantes conheceram no
estande da Proton Primus os novos modelos VAP 120 (rolo
compactador de 12 toneladas), AP 26H (rolo de pneus com
transmissédo hidrostatica) e o VAP 70 (uma versao revitaliza-

da do modelo).

250 MAQUINAS VENDIDAS NA M&T

O sucesso da Caterpillar na M&T Expo 2006 foi marcado
pela venda de mais de 250 maquinas. No estande estavam
os seis lancamentos da empresa: as Carregadeiras de Rodas
950H, 962H e a IT62H, o Trator de Esteiras D6R I, a Esca-
vadeira Hidraulica 330D L e a Retroescavadeira 416E, equi-
pados com a ultima geracdo de motores.

Norte-americana, a Caterpillar atua ha 80 anos e, em

1955 anunciou as atividades da
fabrica brasileira em Sao Paulo
(SP), que representou o segun-
do investimento da empresa
fora dos Estados Unidos.

A fabrica brasileira tem

grande parte de sua producdo enviada para 120 paises.
Essas exportacdes dao destaque a Caterpillar Brasil nos
mercados de construcdo, mineracao, florestal, de motores
diesel, gés natural e turbinas industriais de gas, tornando a
empresa a 162 maior exportadora brasileira.

Em conjunto com a engenharia da Caterpillar Brasil, a
Parker participa dos desenvolvimentos da empresa e for-
nece equipamentos hidraulicos. Para Roberto Cassanha
Pinto, Gerente de Desenvolvimento de Novos Produtos e
Engenharia da Caterpillar, o apoio que a Parker oferece é
indiscutivel. “Todas as vezes em que precisamos de no-
vos equipamentos hidraulicos normais ou especiais, ti-
vemos um suporte muito bom; realmente a parceria esta

funcionando”, diz.

A nova
Retroescavadeira
416E
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NOVO PROJETO: PERFURATRIZ DE ROCHA

De peca em peca, até a maquina completa. Assim foi a

evolucdo de mercado da Wolf Metalurgica. Com 32 anos
de atuacdo, a empresa comecou fabricando pecas como
pistdes, buchas e cabecotes, destinadas as areas de perfu-
racdo, mineracado e construcdo civil, mas o aperfeicoamen-

to de seus projetos resultou no desenvolvimento de uma

LIEBHERR BRASIL

O SALTO DE QUALIDADE

NAS BETONEIRAS

Quando o assunto é a movimentacdo de grandes cargas,
Liebherr é um reconhecido nome do setor. Sua tecnologia é
empregada em aplicacdes que vao desde construcdes de ar-
ranha-céus a construcdes subterraneas. De origem alema, no
Brasil esta sediada na cidade de Guaratingueta (SP), regido
do Vale do Paraiba, onde produz maquinas para construcao.

A Parker é fornecedora de mangueiras e conexdes hidrau-
licas que fazem todo o acionamento e funcionamento

das betoneiras desenvolvidas pela

Liebherr. “A parceria ini-

perfuratriz de rocha, totalmente nacional.

Com isso, a Wolf expandiu sua estrutura, instalada em
Indaiatuba (SP), aumentando em 15% sua capacidade
produtiva.

Participante dessa evolucdo da Wolf, a Parker, através
dos componentes das linhas Fluid Connectors e Hidraulica
Mobil, oferece toda a forca, robustez e desempenho de que
a perfuratriz de rocha necessita.

“Optamos pela Parker pois em qualquer lugar do mundo
vocé encontra os produtos que ela fabrica. Se exportamos, por
exemplo, nosso cliente tem a facilidade de encontrar o produ-
to Parker onde quer que ele esteja”, comenta Ricardo Wolf,
Diretor da empresa. E complementa: “Para nds, a Parker nao é
somente mais um fornecedor, é realmente um parceiro. Nossa
intencdo é continuar com a parceria visando ao seu fortaleci-

mento”, finaliza Wolf.

ciou-se em 1999, quando precisavamos de um salto de
qualidade em relacdo aos componentes hidraulicos do
equipamento. A decisdo por Parker foi resultado do aten-
dimento e de a empresa ser sempre referéncia para os
produtos que fornece. A Parker oferece a unido de dois
diferenciais importantes: qualidade em relacionamento
e em produtos”, comenta Guilherme Zurita, Gerente de
Vendas e Exportacao.

Para José Cardoso, da Engenharia de Produto, “os compo-
nentes Parker sdo as veias da betoneira”.



CETEC

PINTURA COM CONTROLE E LIMPEZA

Localizada em Santo Amaro (SP), a Cetec iniciou sua pro-
ducdo com uma maquina de pintura eletrostatica a pé. De-
pois disso, passou a desenvolver equipamentos para pintura
liquida e a complementacao do sortimento para atender aos
segmentos de pintura Airless, HVLP e convencional.

Hoje, além dessas maquinas, a Cetec atua no mercado de
usinagem de pecas e calderaria, através de projetos e desen-
volvimento de produtos e servicos que atendam aos diversos
segmentos da pintura industrial, incluindo a pintura para ter-
ceiros de pecas de pequeno porte.

A Parker é responsavel pela regulagem de vazéo de todas
as maquinas da Cetec desde 1994, através do fornecimento
de FRLs, valvulas solendide e de fluxo, que compdem o siste-

ma pneumatico.

JocARr

“Nossa principal missdo é projetar,
produzir e comercializar produtos e

servicos, voltados a pintura industrial e

usinagem, que atendam e superem as
expectativas dos clientes, tanto em qua-
lidade quanto em performance e preco,
além de apresentar diferenciais que esti-
mulem um uso mais racional dos recursos.
Por isso somos parceiros da Parker, um
fornecedor que acompanha nosso concei-
to. Posso dizer que essa é uma parceria de
confianca e sucesso. Hoje utilizamos pneu-
matica 100% Parker”, comenta Ruy Morelli,

Gerente de Vendas da Cetec.
Powertec: equipamento digital de
pintura a pé microcontrolado

MERCADO NORTE-AMERICANO
ATRAI GRANDES NEGOCIOS

Ha 30 anos fabricando maquinas e equipamentos para tor-
refacao de café, a Jocar, situada em Araraquara (SP), am-
pliou seus negdcios com a participacdo na “18th SCAA (Spe-
ciality Coffee Association of America)”, feira especializada
na producio de café, realizada em Charlotte (EUA).

O evento aconteceu no centro financeiro da Carolina do
Norte entre 7 e 10 de abril, e contou com a visita de 500
expositores de todo o mundo.

Expondo alguns de seus principais produtos, como a em-
pacotadora automatica JCM 60F e um torrador 20kg/torra,
especialmente projetado e vendido na feira, a Jocar foi a tni-
ca representante brasileira no evento.

Ha 10 anos com a Parker, a Jocar utiliza componentes
pneumaticos em seus equipamentos, incluindo FRLs, cilin-
dros, valvulas, conexdes e mangueiras, principalmente nas
maquinas empacotadoras automaticas, que possuem alto
grau de automacéo. “A parceria vem mostrando-se bastan-

te sélida a ponto de ser desenvolvido um “kit automacao”

especifico, tornando mais facil a comunicacio entre as em-
presas e o controle das compras”, afirma Neyl Mattos, Ge-
rente de Operacdes da Jocar.

A Jocar atuava na reforma de torradores de café e investiu
na aquisicdo de um tradicional fabricante de maquinas para
torrefacdo de café, a Incafé, que tinha 50% de participacao
no mercado brasileiro. Assim, a empresa conquistou sua

auto-suficiéncia.




FECHE OS VIDROS,
AQUI TEM PARKER

O sistema de ar-condicionado de automdveis funciona de

SISTEMA DE AR QUENTE

maneira muito mais simples do que muitas vezes pensa-

mos. Basicamente, todo o conjunto possui cinco compo-

nentes funcionais: compressor, condensador, filtro seca-

dor, valvula de expansao e evaporador. .

DIFUSORES DE AR

A Parker possui Divisdes que fabricam diversos componen-

tes para ar-condicionado automotivo, tais como mangueiras

e conjuntos de mangueiras montadas (com tubo interno de

borracha butilica, por exemplo, para a conducéo de fluidos

refrigerantes), conjunto montado de tubulacao de
aluminio, valvulas de expansao (Série TXV)

e filtros secadores.

Além das aplicacées automoti-
vas, a Parker também par-
ticipa de projetos na area

residencial e industrial.

1 ® PAINEL DE COMANDO
Aqui da-se inicio ao
Unico processo aciona-
do por um ser humano.
E a sensacéo de frio ou
calor que faz com que o
motorista, ou passagei-
ro, acione os botdes do
ar-condicionado e regu-
le a temperatura interna

do veiculo.

EVAPORADOR
@

Por fim, chegamos ao componente final e mais im-
portante do sistema, o evaporador. Embora tenha
o principio muito parecido com o do condensador,
tem a funcao de absorver o calor, fazendo o gas ga-
nhar energia e passar da fase liquida para fase ga-

sosa, permitindo o resfriamento da cabine.

CAaixA EVAPORADORA




CONDENSADOR

Apds a compressao, o
fluido chega ao conden-
sador, que tem a mesma
funcédo do radiador (na
EI.ETROVENTILADORES. verdade um trocador de

calor).

VALVULA DE EXPANSAO

Apés o filtro secador, o fluido
passa pela valvula de expansao
que é, na verdade, o componente
que regula o fluxo de fluido den-
tro do sistema de ar-condiciona-

do e também é responsavel pela

expansdo do gas dentro do eva-

porador.

COMPRESSOR

2 O sistema comeca
pelo compressor, que

tem a funcdo de com-

primir e movimentar o

fluido refrigerante (atualmente é usado o

gas R14 que nédo tem um impacto ambien-

FiLTRO

ACUMULADOR-SECADOR tal tao relevante) e encaminha-lo para o
condensador.

O préximo componente que faz parte deste sistema é o Aivem a famosa pergunta: por que quan-
filtro secador, que possui trés funcdes distintas dentro do do ligamos o ar-condicionado o veiculo
sistema de ar-condicionado: consome mais combustivel? A resposta é

- responsavel pela retirada de umidade (agua) do fluido simples. Geralmente, o compressor é liga-
refrigerante, que é muito importante para garantir o tempo do através de uma correia diretamente no
de vida util do sistema, devido as oxidacdes; motor do veiculo, que passa a “trabalhar”

- filtracdo do fluido refrigerante; dobrado e, conseqiientemente, gasta mais

- armazenamento do fluido refrigerante na fase liquida. combustivel.

Colaboracdo para esta matéria: Bruno da Mata, Especialista de Produto Divisdo Fluid Connectors




CONTROL TECH

Reforcando o conceito de atendimento personalizado e
variedade de produtos, a ParkerStore Control Tech inau-
gurou uma filial em Santa Cruz do Sul (RS). Com a matriz
instalada em Caxias do Sul, a nova representante dos pro-
dutos Parker atendera a regido do Vale do Rio Pardo, que
abrange 24 cidades como: Santa Cruz do Sul, Vera Cruz,
Candelaria e Venancio Aires. A maioria das empresas ali
instaladas atuam no ramo fumageiro — que representa
50% da producéo agricola da regido — e sdo responsaveis
por boa parte dos empregos industriais.

A nova ParkerStore Control Tech possui infra-estrutura
e vendedores capacitados para prestar total assisténcia
aos clientes que procuram componentes das Divisdes
Automation, Filtration, Fluid Connectors, Hydraulics e Seals.

Estiveram presentes na inauguracdo 100 convidados, entre
eles Ricardo Machado, Presidente do Grupo Latino America-
no da Parker; Eduardo Rampinelli, Gerente Geral e Rodrigo
Portes, Gerente de Marketing, ambos da Divisdo Automation
e Eduardo Castro, Gerente Geral da Divisdo Hydraulics, além
de representantes da Philip Morris, Souza Cruz, Universal Leaf,
Premium Tabacos, Alliance One, CTA, KBH&C e Mercur.

A EMPRESA

A Control Tech Indistria e Comércio Ltda. iniciou suas
atividades em Caxias do Sul em 21 de setembro de 1998
com apenas dois colaboradores. A matriz foi conquistan-
do a distribuicao das linhas da Parker ano apds ano.

No ano de 2003 iniciou-se a construcdo da nova sede da
empresa, inaugurada em 16 de abril de 2004. A partir de
outubro do mesmo ano, a Control Tech passou a ser uma

ParkerStore.

A REGIAO

Nos ultimos anos, a regido do Vale do Rio Pardo vem
mantendo sua participacdo na producédo do Rio Gran-
de do Sul. Em termos de setores produtivos, segundo
o Conselho Regional de Desenvolimento do Vale do
Rio Pardo, destaca-se a contribuicdo da agropecuaria
(6,83%) — da regidao para o PIB estadual — e da in-
dustria (6,21%). Ao observar isoladamente a economia
da regido, constata-se a importante participacédo da in-
dustria (46,9%), seguida pelos servicos (29,0%) e pela
agropecuaria (18, 9%).

Acredito que é a hora certa de fazer investimentos. A regido de Santa Cruz do Sul é
muito fértil em oportunidades e vamos destinar todos os nossos recursos e esforcos para

transformar essa ocasidao em uma realidade de negér,,

Jodo Raimundo Vieira, Diretor da Control Tech.




PROCESSOS, MELHORIAS E
AUTOMACAO INDUSTRIAL

Existem algumas perguntas a respeito de Automacao In-
dustrial que sao freqglientemente levantadas: Quais as van-
tagens? Como ter certeza do retorno do investimento reali-
zado? Vale a pena investir em Automacdo? Em que investir?
Qual fabricante escolher? Produto importado ou nacional? A
davida é maior nas micro e pequenas industrias que ndo co-
nhecem as vantagens e a facilidade que a Automacao traz ao
processo, sendo uma ferramenta na solucdo de nove entre
dez problemas industriais.

Mas afinal, o que é Automac3o? E o conjunto das técnicas
baseadas em maquinas e programas, com objetivo de execu-
tar tarefas programadas pelo homem e de controlar opera-
cdes sem a intervencdo humana.

Através de seqiiéncias de programacéo, o usuario consegue
maximizar com qualidade e precisdo seu processo produti-
vo, controlando variaveis como temperatura, pressao, nivel,
vazdo e gerenciando a distancia toda a cadeia produtiva.

Entendo que Automacio, e sua influéncia em um processo
industrial, seja uma simples monitoracéo de variaveis ou um
controle sofisticado do processo, o que requer avaliacdo das
vantagens diretas na hora de investir em equipamentos ou

na melhoria de processos existentes.

O QUE UMA EMPRESA DESEJA AO AUTOMATIZAR SEUS

PROCESSOS?
Atualizacio tecnoldgica, diminuir riscos ambientais e de segu-
ranca no trabalho, ampliar produtividade e qualidade, diminuir
custos com mao-de-obra e melhorar a compe-

titividade. Muitas também ja possuem um

parque automatizado, mas investem em
ampliacGes e atualizaces para melhorar

= ainda mais as condicées de producio.

QUANDO E HORA DE INVESTIR?

A escolha da tecnologia, bem como a area a ser automati-
zada, requer atencdo e competéncia técnica em processos.
Muitas iniciativas ndo tém o retorno adequado devido a pro-
jetos e escolhas equivocadas.

O primeiro passo é identificar os gargalos da producéo.
Pontos que por ndo operarem mais rapidamente ou de ma-
neira eficiente prejudicam toda a linha de producéo.

O segundo passo é idealizar a futura performance in-
dustrial. Nesse ponto devemos avaliar velocidade, pro-
ducao, receitas do sistema, bem como otimizacdo da
matéria-prima.

No terceiro, devemos realizar o levantamento técnico de
campo, onde avaliamos todos os pontos de controle, senso-
res de campo, acionamentos, cilindros e valvulas, etc., que
queremos automatizar. Essas informacdes sdo essenciais
para um correto dimensionamento do hardware e software
de Automacédo. Muitos projetos falham nessa etapa, uma
vez que a definicao dos pontos de controle influencia a es-
colha da melhor tecnologia a ser aplicada.

Por fim, especificamos o hardware e software de Auto-
macao para melhor operar o sistema. Diversas tecnologias
estdo disponiveis no mercado e, dependendo da solucéo,
muitos fabricantes ja possuem rotinas de controle desen-
volvidas. O técnico, ou engenheiro responsavel pelo proje-
to, deve pensar principalmente na integracao total do pro-
cesso para que a tecnologia escolhida nao limite o sistema
em relacdo a possiveis expansoes futuras.

O Brasil ja possui diversos equipamentos e instrumentos sen-
do fabricados em territdrio nacional, tais como os produtos da
Parker, muito utilizados nos projetos de Automacéo Industrial

por oferecerem total integracao das linhas de produto.

Domingos Goncalves Neto ¢ Diretor da Escola Senai Luiz Simon, em
Jacarei. Engenheiro Eletronico, trabalhou durante 21 anos projetando escolas
profissionalizantes com foco em novas tecnologias na area de automacao indus-
trial. Fez cursos de especializacdo no Canada, USA, Inglaterra, Austria e Suica,
todos voltados para a mesma area.
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